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Sobre el taller

cTienes 50 ainos o mas y estas considerando emprender, pero necesitas
mayor claridad antes de dar el siguiente paso?

Este taller es un espacio practico y acompanado para personas de 50 afios o
mas que desean explorar, ordenar o repensar una idea de negocio, poniendo
foco en la ideacidn, la claridad inicial y la comprension del problema y del
cliente. Eltaller no esta orientado adesarrollar un modelo de negocio completo.

Objetivos del taller

AN

Identificar oportunidades y problemas reales
sobrelos que podriaconstruirse unaideade negocio.

4
e

Clarificar a quién podria ayudar tu propuesta y cual
seria el valor que ofreces.

Revisar, ordenar o repensar una idea existente
desde una nueva perspectiva.

Fortalecer la confianza inicial para decidir los
proximos pasos en el camino emprendedor.

2

El taller combina trabajo guiado, ejercicios practicos, reflexion
personal y retroalimentacion. Cada sesion permitira avanzar de
manera gradual desde la identificacion del problema hacia una mayor

¢Por qué este taller es para ti?

Porqgue deseas explorar el camino del emprendimiento con
orientacion y método.

Aun no tienes una idea definida y quieres identificar oportunidades
reales.

Cuentas con una idea inicial y necesitas mayor claridad.

Ya iniciaste un emprendimiento y buscas repensarlo, redefinir su
enfoque o validar su direccion.

Metodologia

claridad sobre la propuestay el cliente.
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¢De qué trata el taller?

Este es un taller de ideacidon de negocios que te acompafa a mirar tu idea con
calmay estructura.

A partir de tu experiencia personal y de situaciones reales de tu entorno,
trabajaras para:

- ldentificar problemas reales que valga la pena resolver.
-  Explorar oportunidades alineadas a tus intereses y capacidades.

-  Transformar intuiciones en una idea de negocio claray con sentido.

Aprenderas, de forma simple, algunos elementos basicos para entender
como funciona una idea de negocio en la practica (a quién va dirigida, qué
problema resuelve, qué valor ofrece y como podria llegar a los clientes).

Al finalizar el taller te llevaras:

AR

= Unaidea de negocio mas clara y enfocada.
- Un problema definido y un publico objetivo identificado.

- Una propuesta de valor inicial, comprensible y coherente.

+ 5,900

Personas
impactadas

+ 168

Adultos de 50

af0S 3 MAS Emprendedores de 50+

. : . . o capacitados en los programas
No necesitas experiencia previa en emprendimiento.

AR R AR AR R
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Desarrollo del Programa

DE FEBRERO

Sesion 1: Introduccion a la ideacion de negocios

- Reconocimiento de la experiencia personal como punto de partida para emprender.

Identificacion de problemas reales del entorno como oportunidades.

DE FEBRERO

Sesion 2: Generacion y seleccion de ideas

=  Creacion de ideas y evaluacion sencilla para elegir las mas viables. Trabajo colabo-
rativo y enfoque practico.

DE MARZO

Sesion 3: El problemay a quién le pertenece

- Comprension del problemay de las personas que lo viven. Claridad sobre para
quién es la idea y qué valor aporta.

DE MARZO

Sesion 4: Validando el problema y su solucion

—>  Revision de la idea con retroalimentacion para confirmar que el problemay la solu-
cion tienen sentido.

- Ordenamiento de los elementos clave del negocio y del camino del cliente.

DE MARZO

Sesion 5: Retroalimentacion

= Espacio para resolver dudas y fortalecer la idea con acompafiamiento. Revisién
final antes de la presentacion.

DE MARZO

Sesion 6: Presentacion y proximos pasos

=  Presentacion de la idea de negocio y feedback constructivo. Cierre reflexivo y defini-
cién de como seguir desarrollandola.

Certificado del taller

a Se entregara certificado a quienes asistan al menos al 80% de las sesiones (5 clases
de las 6 programadas) y cumplan con las actividades solicitadas.
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Modalidades del Programa 100% presencial

martes 24 de febrero
Clases presenciales de caracter obligatorio 12 horas

jueves 12 de marzo
de clases de 2 horas cada una. j

7:00 p.m. a2 9:00 p. m.
NMEICEAANEES

Jiron Luis Sanchez Cerro 2121, distrito de
Jesus Maria - Universidad del Pacifico

* Podrian ocurrir cambios minimos en las fechas de las sesiones por feriados,
disponibilidad del facilitador y/o eventos centrales de Emprende UP.

* Estacionamientos sujetos a disponibilidad.

y .

INVERSION

pago unico

El precio regular del curso, actualmente cofinanciado por BID LAB y
Emprende UP, es de S/ 972.00

T


https://ecosistemaplateado.pe/programas/
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+51 995 953 015

ecosistemaplateado_eup@up.edu.pe
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